MaschinenLog Premium Vorlage

Verkaufsanzeige Checkliste Vorlage

Bereite Maschinenanzeigen vollstaendig vor, damit Bilder, Daten, Zustand,

Historie und Unterlagen nicht fehlen.

Einsatzbereich

Die Verkaufsanzeige Checkliste hilft bei Inseraten fuer gebrauchte
Landmaschinen. Sie erfindet keine technischen Daten und ersetzt keinen
Kaufvertrag.

Format 3 Seiten
Nutzung Kostenloser PDF-Download ohne Anmeldung
Zielgruppe Landwirte, Haendler, Lohnunternehmen und Betriebe, die

Maschinen verkaufen.

Typische Einsaetze

[ ] Inserat

[ ] Mmaschinenverkauf
[ ] Haendlerangebot
[ ] Vorbereitung Besichtigung

Ausfuellfelder

Betrieb / Firma
Maschine / Modell
Seriennummer

Datum und Stundenstand

Verantwortliche Person
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Anzeigendaten

Inserat vollstaendig vorbereiten.

E] Hersteller, Modell, Baujahr und Seriennummer aus Unterlagen eintragen
E] Stundenstand, Ausstattung und Zubehoer dokumentieren

[] standort, Verfuegbarkeit und Kontaktweg notieren

E] Keine ungeprueften technischen Daten veroeffentlichen

Foto-Check

Rueckfragen durch gute Bilder reduzieren.

E] Aussenansichten, Kabine und Bedienbereich fotografieren
Typenschild, Reifen, Anbaupunkte und Zubehoer aufnehmen

Maengel und Gebrauchsspuren transparent zeigen

OO O

Dokumente und Wartungsnachweise vorbereiten

Verkaufsvorbereitung

Anzeige und Besichtigung absichern.

E] Preisargumente und bekannte Maengel notieren
Besichtigungsfragen und Probefahrt vorbereiten

Uebergabeprotokoll und Datenblatt bereitlegen

OO O

Kaufvertrag, Steuer und Gewaehrleistung separat pruefen

Dokumentation in MaschinenLog

MaschinenLog macht aus Wartungen, Fotos, Dokumenten und Historie bessere
Verkaufsunterlagen.

Verantwortliche Person
Naechste Aktion

Termin / Frist
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Ablageort fuer Fotos und Belege
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